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ПРОГРАММА

БИЗНЕС-ФОРУМА "РОССИЯ-БЕЛАРУСЬ 2010, ТОВАРЫ НАРОДНОГО ПОТРЕБЛЕНИЯ: НОВЫЕ КОНТРАКТЫ И УВЕЛИЧЕНИЕ ПРОДАЖ"

Дата проведения: 18 – 19 февраля 2010 года

Используй свой ШАНС ПРОДАТЬ – заключи прямые контракты
 с крупнейшими розничными сетями России и Беларуси!

ВНИМАНИЕ: ЗАРЕГИСТРИРОВАВШИЕСЯ И ОПЛАТИВШИЕ УЧАСТИЕ ДО 31 ЯНВАРЯ 2010 ГОДА ПОЛУЧАЮТ ДОПОЛНИТЕЛЬНУЮ СКИДКУ!
Программа по состоянию на 20.01.2010.

Программа находится в стадии доработки, доклады и спикеры добавляются еженедельно!

18 февраля, День 1
	Мероприятия
	Переговоры "Поставщики - Розница"

	8.00. - 9.00. – Регистрация участников, приветственный кофе.

	9.00. - 10.00. – Торжественное открытие Форума, приветственные слова.
Андрей КОЛЯДА – Председатель Совета Директоров EMAS Group
……………………… – Представитель Союзного государства России и Беларуси
Владимир ПЛАКСИН – Представитель Правительства Москвы

Владимир КОЛТОВИЧ – 1-й заместитель министра торговли Республики Беларусь

Андрей ТУР – Заместитель министра экономики Республики Беларусь

	10.00. - 13.00. – Мастер-класс "Маркетинг для руководителей: работа в условиях обвала в рынка".

Андрей КОЛЯДА – Председатель Совета Директоров EMAS Group. Ведущий белорусский консультант в области постановки маркетинговой деятельности, стратегии и брендинга, член American Marketing Association (Американская Маркетинговая Ассоциация), Международной исследовательской ассоциации ESOMAR, Международной ассоциации MSPA. Автор книги «Маркетинг, который работает. Создание эффективной маркетинговой стратегии в отечественных условиях» (Минск, 2006) и множества публикаций в российских, белорусских и украинских изданиях. 
	10.00. – 13.00.
Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 
Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	13.00. – 14.00. Обед – фуршет. Неформальные переговоры.

	14.00. – 16.30.

Мастер-класс  "Переговоры с розничными сетями. Турбо убеждение партнеров в торговых переговорах или убеждение за 1-3 минуты. "

Нелли ВЛАСОВА – один из крупнейших российских консультантов в области продаж. Автор бестселлеров в области управления и продаж: "И проснешься боссом", "Шифр к сейфу покупателя", "Рекламный конструктор", "Тайники житейской мудрости", "Управление людьми", "Тайны Харизмы", "Словарь интриганских секретов".

	14.00. – 16.30.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	16.30. – 17.00. Кофе-пауза. Неформальные переговоры.

	17.00. – 19.00.

Мастер-класс  "Переговоры с розничными сетями. Турбо убеждение партнеров в торговых переговорах или убеждение за 1-3 минуты. "

 (продолжение)

Нелли ВЛАСОВА
	17.00. – 19.00.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.


19 февраля, День 2
	Мероприятия
	
	Переговоры "Поставщики - Розница"

	8.00. - 9.00. – Регистрация участников, приветственный кофе.

	9.00. - 9.30.

Выступление: "Методика работы белоруского бизнеса с представительствами российских регионов в РБ с целью достижения максимальной эффективности в реализации бизнес-проектов"
Олег ДАВЫДЮК – Заместитель Представителя Администрации Краснодарского Края в Республике Беларусь
	
	9.00. – 11.30.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	9.30. - 11.30. – Выступления.

Мастер-класс руководителя одной из крупнейших российских розничных сетей.
	9.30. - 11.30.
Круглый стол "Поставщики и розница. Перспективы государственного регулирования".

В круглом столе участвуют высокопоставленные представители Министерства торговли, Министерства экономики Республики Беларусь, Торгового представительства Российской Федерации, Правительства Москвы, Краснодарского края, региональных органов власти Беларуси, белорусских и российских розничных сетей.
	

	11.30. – 11.45. Кофе-пауза. Неформальные переговоры.

	11.45. - 12.30. – Мастер-класс "Увеличение продаж за счёт использования маркетинговых методов контроля качества работы с клиентами".

Елена СИМОНЧУК – Директор EMAS Belarus. Консультант в области постановки стандартов работы с клиентами, контроля качества работы с клиентской базой.
	
	11.45. – 13.00.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	12.30. - 13.00. – Выступление "Управление продажами 2010: управленческие прогнозы. Кадры, мотивационные тенденции, приоритеты в технологиях продаж".

Дмитрий ИСМАГУЛОВ – Партнер, заместитель директора, руководитель направления развития продаж консалтинговой группы "Здесь и Сейчас"
	
	

	13.00. – 14.00. Обед – фуршет. Неформальные переговоры.

	14.00. – 16.30.

Мастер-класс "Методы эффективной работы с розничным ритейлом РФ. Управление продажами, что сейчас приоритетно."

Николай РЫСЁВ – российский тренер-бренд, один из крупнейших российских консультантов в области продаж. Автор бестселлеров: "11 правил руководителя 1", "Активные продажи. 2-е издание", "Активные продажи. Как найти подход к клиенту", "Активные продажи. Эффективные переговоры", "Правильные управленческие решения. Поиск и принятие".
Общий тираж книг более 150 000 экземпляров. Книги «11 правил руководителя  1», «Активные продажи. 2-е издание» находились в первой десятке самых продаваемых книг в течение года. Тиражи были раскуплены трижды.
	
	14.00. – 16.30.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	16.30. – 17.00. Кофе-пауза. Неформальные переговоры.

	17.00. – 19.00.

Мастер-класс "Методы эффективной работы с розничным ритейлом РФ. Управление продажами, что сейчас приоритетно." (продолжение)

Николай РЫСЁВ
	
	17.00. – 19.00.

Переговоры участников Форума с представителями служб закупок российских и белорусских розничных сетей. 

Переговоры проводятся согласно доведённому графику.

	19.00. – 21.00. Заключительный фуршет, закрытие Форума. Неформальные переговоры.


КОМУ БУДЕТ ПОЛЕЗНО УЧАСТИЕ:

· Представителям белорусских и российских предприятий, которые заинтересованы в налаживании/наращивании сотрудничества с партнерами из России и Беларуси

· Представителям белорусских и российских розничных сетей

· Представителям белорусских и российских органов государственного управления.

БИЗНЕС-ВЫГОДЫ ДЛЯ УЧАСТНИКОВ:

· Продажи-Продажи и еще раз Продажи – Блиц-переговоры "глаза-в-глаза" с теми, кто принимает решения о закупках товаров в крупнейших розничных сетях России и Беларуси.

· Знания и уникальный опыт – выступления крупнейших бизнесменов России, создавших огромные империи "с ноля", выступления авторитетных консультантов.

· Конкурентоспособность – Современные методики маркетинга, продаж и работы с розницей от ведущих консультантов России и Беларуси

· Государственно-частное партнерство – шанс обсудить наболевшее с представителями федеральных и региональных органов власти России, высокопоставленными представителями органов государственной власти Республики Беларусь в деловом и неформальном общении. 

Контактная информация

Елена СИМОНЧУК, Заместитель директора компании Indecom-EMAS Belarus 

simonchuk@emasbelarus.by 

тел. раб. /+ 375 17/ 233 90 97, 294 68 93, 210 00 64

тел. моб. /+  375 29/ 756 85 77
Подробности:

www.emasbelarus.by
www.emasrussia.ru 
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